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secteur
ICEM

creation manuelle et technigue

fabriquer et vendre

Aprés guelques semaines de travail sur diffé-
rents projets coopératifs que nous menons en classe,
nous sommes en mesure d’établir un premier bilan.

L’intérét de vendre les réalisations

Le fait d’avoir pour objectif de vendre nos réali-
sations présente de nombreux intéréts éducatifs mais
aussi quelques inconvénients:
- peut-on accepter un produit impropre a la vente, mal fi-
ni, ... en comptant sur la complicité du client?
- faut-il réserver le projet aux enfants capables de réali-
ser seuls un produit commercialisable?

Je réponds non aux deux questions bien en-
tendu. Je pense que les enfants, habitués qu'ils sont &
consommer sans construire, ont perdu une certaine ha-
bileté gestuelle qu'avaient par exemple leurs grands pa-
rents.

Nous avons d’ailleurs recu une collection d'ob-
jets artisanaux réalisés par nos correspondants du Bur-
kina Faso qui a proprement époustouflé les éléves.

L’attraction exercée par les matériaux
et les outils motive des tatonnements
longs

La confrontation au matériau, a I'outil, ses con-
tingences, contraintes, insoumissions... est prodigieu-
sement enrichissante, surtout pour ces enfants de ville
qui ne la connaissent que trop rarement. J’en veux pour
preuve le long tatonnement de Malak et Anne-Héloise
{deux mois) pour réaliser un projet élémentaire en bois
‘que Juliette a finalement exécuté seule en une heure.

Autre exemple: aprés s'étre lavé les mains plu-
sieurs fois au white spirit et avoir copieusement arrose le
support (heureusement pas ses vétements!) Clément a
découvert a ses dépens que la peinture a 'huile exige
une organisation et une discipline irréprochables.

Evidemment pour Malak et Anne-Héloise le ris-
que est de se décourager. Ma part de responsabilité
dans leur perte de temps est réelle dans la mesure ou
jaurais pu leur éviter de nombreux tatonnements, tant
au niveau de la lecture du mode opératoire que de la mi-
se en oeuvre technique de la réalisation. J'ai le plus
souvent, choisi de les laisser tatonner car elles me sont
toujours apparues motivées, outils et materiaux exer-
cant une telle attraction!

Je suis persuadée qu’elles ont plus progressé a
travers cette expérience que Juliette qui, elle, avangait
en terrain connu.

Confrontation a la réalité économique

D'autres éléves ont mené & bien des projets sur
deux mois; mobiles, oiseaux en bois. Ces projets, réali-
sés exclusivement avec de la récupération, permettront
de faire de substanciels bénéfices pour la coopé.

Par contre ils ne permettront pas de mesurer les
aspects “rentabilité ou concurrence” suite a un caicul de
prix de matériaux (si instructif pour Malak et Anne-Héloi-
se) ou a la prise en compte du temps de réalisation.

Cet aspect des choses me semble important car
les traditionnelles activités lucratives de I'école reposent
malheureusement sur des bases artificielles: les parents
achétent (objet, prestation, ...) pour I'enfant ou I'école
et non pour l'intérét marchand.

Méme si, idéologiqguement, on est naturelle-
ment tenté d’en préserver les enfants, je suis convaincu
de l'utilité éducative que dégage en cycle 3 la confron-
tation 2 la réalité économique.

Ne pas gaspiller les matériaux releve certes de
I'éducation morale mais aussi de cette réalité 1a: “Ca
nous fait moins de sous dans le nourrain®, comme dirait
lautre.

Malak et Anne-Héloise I'ont bien compris mais
tout le monde, dans la classe, est d'accord pour recon-
natitre le droit a I'apprentissage.

Pour les objets réalisés avec des matériaux a-
chetés par la coopé, des prix de revient seront calculés
pour permettre une estimation raisonnée des prix de
vente en tenant compte des prix du commerce.

Yves FRADIN, mars 1995
Ecole A. Guépin, Nantes (Loire-Atlantique)
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Pour contacter le secteur ICEM
“Création Manuelle et Technique”:
s'adresser au coordinateur: Alex Lafosse,
Roc Bédiére, 24200 Sarlat t81.53.31.11.43, Fax 53.59.26.34




